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UMOWY W SEKTORZE IT

Praktyczne aspekty prawno-biznesowe
formuiowania kontraktow dla nabywcow
i dostawcow rozwiazan IT
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Umowy wdrozeniowe, utrzymaniowe, licencyjne, kontrakty w modelu SaaS itp. - sektor IT wyksztatcit swoje
wiasne, specyficzne rodzaje umow handlowych. Debiutujgcy startup czy prezny software house, okazyjny nabywca
oprogramowania czy duze przedsiebiorstwo swiadome swoich potrzeb w zakresie IT - kazdy z tych podmiotow stanie
przed koniecznosciag podpisania odpowiedniego kontraktu. Czym sie charakteryzujg poszczegodlne umowy IT? Jakie
ryzyka i putapki zastawiajg na siebie nabywcy i dostawcy rozwigzan informatycznych? Jak negocjowac poszczegolne
klauzule by zrownowazy¢ interesy stron? Jak skutecznie zabezpieczy¢ swoje prawa wiasnosci intelektualnej? Jak
limitowa¢ swojg odpowiedzialnos¢? Jak redagowac¢ SLA? Kiedy zastosowaé escrow? O czym pamigta¢ negocjujac
umowe IT z kontrahentem z USA czy Azji? To tylko niektore z zagadnien, ktore porusza prelegenci podczas szkolenia
prowadzonego z perspektywy interesdow nabywcow, jak i dostawcow IT.

Przyjeta formuta szkolenia ,,od ogotu do szczegotu” sprawia, ze jest ono dedykowane wszystkim uczestnikom rynku
rozwiazan informatycznych, niezaleznie od ich wielkosci czy doswiadczenia branzowego, a szczegolnie zainteresowani to:

» dyrektorzy dziatow IT

» dyrektorzy dziatow rozwoju

» dyrektorzy dziatow sprzedazy w firmach oferujacych rozwigzania IT
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prawnicy in-house i inne osoby uczestniczace w redagowaniu/negocjowaniu kontraktiéw na dostawe rozwiazan IT

Kluczowe korzysci dla uczestnikow:

* poznanie specyfiki i struktury kluczowych umoéw stosowanych w sektorze IT, ze szczegdlnym uwzglednieniem
specyfiki kontraktow systemu prawa anglosaskiego;

e wprowadzenie w najnowsze $wiatowe trendy w zakresie sposobu redagowania umow IT, na bazie przyktadowych
klauzul i case studies stworzonych w oparciu o doswiadczenia prelegentéw w negocjowaniu umow IT z topowymi
miedzynarodowymi firmami z USA, Europy i Azji;

* poznanie biznesowych aspektow poszczegolnych postanowien w umowach IT w kontekscie umiejetnosci
wywazenia interesow stron i znalezienia rozwigzania akceptowalnego dla obu stron kontraktu;
e zapoznanie z aktualnie stosowanymi w obrocie metodykami realizacji projektow IT (waterfall, agile);

* zaznajomienie z kluczowymi elementami, ktdre powinny znalez¢ sie w umowie dla mozliwie petnego zabezpieczenia
interesow tak zamawiajacego, jak i dostawcy rozwigzania IT,

*  mozliwos¢ osiagniecia efektu synergii dzieki potaczeniu wiedzy nt. specyfiki
redagowania umow IT z czysto technicznymi aspektami realizacji projektu IT;

* skalowalny stopien szczegotowosci wiedzy przekazywanej podczas szkolenia,
umozliwiajacy dostosowanie uzyskanych informaciji do rozmiaru i zakresu

dziatalnosci firmy reprezentowanej przez uczestnika szkolenia
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Program

8:30 12:00 - 12:45

Rejestracja uczestnikow Przerwa na lunch

9:00 14:30- 14:45

Rozpoczecie warsztatow Przerwa na kawe

10:30 - 10:45 16:30

Przerwa na kawe Zakonczenie warsztatow
1. Wprowadzenie w systematyke umow w sektorze IT

* Umowa wdrozeniowa

* Umowa utrzymaniowa &

* Umowa licencyjna °°

* Umowy typu SaaS, PaaS, laaS 00 ®

*Q8A o .

2. Najnowsze trendy w zakresie metodyk realizacji projektow IT
* Charakterystyka metodyki Waterfall oraz Agile
* Porownanie obu metodyk w wymiarze praktycznym i biznesowym
*Q8A

3. Konstruowanie umow w sektorze IT
* Prezentacja kluczowych elementow poszczegolnych umow IT na konkretnych przyktadach

i case studies, w tym m.in.:

- Organizacja zasad kooperacji stron w toku realizacji projektu IT

- Procedura wyjscia z umowy (Exit Plan)

- Zasady ksztattowania odpowiedzialnosci stron w umowach IT (gwarancja i rekojmia,

kary umowne, limitacja odpowiedzialnosci)

-Typowe klauzule dodatkowe i koncowe

- Service Level Agreement (SLA) oraz KPI

- Zabezpieczenie praw wiasnosci intelektualnej (licencja a przeniesie praw autorskich; EULA;
kod zrodtowy i escrow; vendor lock-in)

* Zilustrowanie praktycznych konsekwencji poszczegoélnych rozwiazan przyjetych w kontraktach
IT oraz ich wptywu na sytuacje biznesowa zamawiajgcego i dostawcy IT

* Przedstawienie roznic w podejsciu do redagowania poszczegoélnych klauzul umownych

w kontraktach IT w systemie prawa anglosaskiego (USA/UK) i prawa kontynentalnego

* Omowienie aktualnych tendencji w ksztattowaniu tresci kontraktow IT zawieranych

z kontrahentami z zagranicy (USA, UK, Azji)

* Przygotowanie i przebieg negocjacji nad kontraktem IT z perspektywy zamawiajacego i dostawcy
rozwigzania IT

*Q&A



Prowadzacy

Michat Konieczny

radca prawny, wspotzatozyciel, Konieczny, Wierzbicki

Kancelaria Radcow Prawnych sp.p.

Absolwent prawa na Wydziale Prawa i Administraciji
Uniwersytetu Jagiellonskiego, certyfikowany doradca

w Alternatywnym Systemie Obrotu NewConnect,
specjalista z zakresu prawa spotek i rynku kapitatowego,
prawa wiasnosci intelektualnej, prawa umoéw w obrocie
gospodarczym, oraz regulacji dotyczacych szeroko
pojetego obrotu prawami majgtkowymi, posiada wieloletnie
doswiadczenie w kompleksowej obstudze przedsiebiorstw
IT, negocjacji umow w obrocie gospodarczym

0 zasiegu krajowym jak i miedzynarodowym, jak

rowniez przy realizacji projektow zwigzanych z obrotem
nieruchomosciami.
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-
tukasz Wieczorek
radca prawny, partner, Konieczny, Wierzbicki Kancelaria
Radcow Prawnych sp.o.

Doktorant w Katedrze Prawa Gospodarczego

i Handlowego na Wydziale Prawa i Administraciji
Uniwersytetu Jagiellonskiego. Posiada wieloletnie
doswiadczenie w obstudze klientow z zakresu prawa
wiasnosci intelektualnej, prawa gospodarczego

i handlowego, zwalczania nieuczciwej konkurencji oraz
prawa ochrony konkurencji i konsumentow. Koordynuje
w Kancelarii sprawy o charakterze miedzynarodowym
(International Desk), w szczegolnosci z zakresu

prawa wiasnosci intelektualnej (analiza, redakcja

i negocjowanie kontraktow w sektorze IT z kontrahentami
z USA, Europy i Azji), a takze sprawy dotyczace
lokalizaciji biznesu w Polsce przez podmioty zagraniczne oraz sprawy zatozenia biznesu

za granica przez podmioty krajowe. W toku swojej aktywnosci zawodowej stale obstuguje
wszystkich uczestnikow sektora IT, poczawszy od zamawiajacych rozwigzania IT, po startupy

i dostawcow IT notowanych na gietdzie papierow wartosciowych.




